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NESCHEN

Zwischenmitteilung nach § 37 WpHG

Kennzahlen zum 1. Quartal 2009:

1. Quartal 2009 1. Quartal 2008
EBITDA-Marge 0,4% 8,4%
EBIT-Marge -3,4% 5,9%
Umsatzrendite vor Steuern -9,7% 0,1%
Rohertragsmarge 43,7% 46,4%

Zur Lage des Unternehmens:

Neschen AG meldet marktbedingten Umsatzriickgang im ersten Quartal

Der Neschen-Konzern hat im ersten Quartal 2009 einen Umsatz in Héhe von Euro
25,9 Mio. erzielt. Ausgelost durch die Finanzmarktkrise und dem starken
Nachfrageriickgang in der grafischen Industrie liegt der Umsatz ca. 18% unter dem
des Vorjahreszeitraumes (Euro 31,6 Mio.). Vom Umsatzriickgang betroffen sind
insbesondere die Exportmérkte des Geschéftsbereichs ,Graphics® wie die USA, UK,
Spanien, Asien und Teile Osteuropas. Wichtige Handlerkunden haben ihre
Warenbestande der Marktnachfrage angepasst und diese entsprechend reduziert.
Zudem sind wichtige Absatzbereiche, wie z.B. der Messebau, ricklaufig. Aufgrund
der allgemeinen Investitionszurlckhaltung der Kunden reduzierte sich der Umsatz im
Maschinenbaubereich Uberproportional stark.

Der Geschaftsbereich ,Documents® hingegen konnte sich auf Vorjahresniveau
behaupten.

Die Umsatzentwicklung hat sich entsprechend negativ auf das operative Ergebnis
ausgewirkt. Das EBIT liegt bei ca. minus Euro 0,9 Mio. (Vorjahr Euro 1,9 Mio.). Das
Ergebnis nach Steuern beléduft sich auf einen Verlust in Héhe von Euro 2,6 Mio.
(Vorjahr Verlust Euro 0,2 Mio.). Unter Bertcksichtigung des noch zu verbuchenden
Kreditverzichtes der finanzierenden Bank mit einhergehender Reduzierung der
Zinslast lage das Ergebnis per 30.3.2009 bei einem Verlust in Hohe von Euro 1,9
Mio.

Die Rohertragsmarge hat sich im Vergleich zum Vorjahreszeitraum von 46,4% auf
43,7% verschlechtert. Ursachlich hierfir sind der hohe Preisdruck im grafischen
Markt sowie die Verdnderungen im Produkimix. Aufgrund der Weltwirtschaftskrise
sinkt der Absatz an Maschinen und Produkten im oberen Preissegment
Uberproportional stark.

Der erzielte Rohertrag belauft sich auf Euro 11,2 Mio. Aufgrund der Umsatz- und
Rohertragsentwicklung liegt er um Euro 3,5 Mio. niedriger als im Vorjahr.



Die Personal- und Sachkosten liegen per 30.3.2009 um Euro 1,2 Mio. niedriger als
im Vorjahreszeitraum. Dies entspricht einer Reduzierung um 10%.

Aufgrund der erfolgten Reduzierung der Warenbestande, der sehr geringen
Investitionen, sowie der realisierten Kosteneinsparungen und erfolgter Zinstundung
konnte trotz des deutlichen Umsatzriickganges ein ausgeglichener Cashflow erzielt
werden.

Neschen reagiert mit umfassenden MaBnahmen auf die Wirtschaftskrise

Mit Eintreten des Umsatzeinbruchs im November 2008 wurden frihzeitig
umfassende MaBnahmen zur Sicherung der Unternehmen erarbeitet und umgesetzt.

Diese betreffen die folgenden Bereiche:

Starkung des Eigenkapitals

MaBnahmen zur Reduzierung der Personal- und Sachkosten
Reduzierung der Zinsbelastung

Weitere MaBnahmen zur Absicherung der Liquiditat

o

1. Starkung des Eigenkapitals

Die finanzierende Bank Bear Stearns Bank plc, Dublin / Irland hat mit einer
Vereinbarung vom 8.6.2009 die Forderungen bei der Neschen International B.V. aus
einem Mezzanine-Darlehen inklusive thesaurierter Zinsen in H6he von Euro 22,3
Mio. auf die Aldermanbury Investments Limited, London / GroBbritannien,
Ubertragen. Die Aldermanbury Investments Limited hat in Form einer
Schuldibernahme ein Darlehen der Neschen International B.V. an die Neschen AG
in Héhe von Euro 13,2 Mio. Gbernommen. In einem weiteren Schritt hat die
Aldermanbury Investments Limited nach Verrechnung mit den Ubernommenen
Verbindlichkeiten in Héhe von Euro 13,2 Mio. auf die noch bestehenden restlichen
Anspriche aus dem Mezzanine-Darlehen in Héhe von Euro 9,1 Mio. verzichtet.

Im Gegenzug hat sich die Neschen AG gegenliber der Aldermanbury Investments
Limited aufschiebend bedingt zur Zahlung eines Ausgleichsbetrages von maximal
Euro 20,0 Mio. verpflichtet. Bei diesen aufschiebenden Bedingungen handelt es sich
um das Erreichen von einer Finanzkennzahl (EBIT-Marge), eine
Refinanzierungsklausel oder um eine ,Change of Control“-Klausel.

Diese Transaktionen gelten, soweit rechtlich méglich, rickwirkend zum 31.12.2008.
Im Einzelabschluss der Neschen AG nach HGB wird der das Eigenkapital starkende
Effekt in H6he von Euro 13,2 Mio. per 31.12.2008 ausgewiesen. Das Eigenkapital
betragt per 31.12.2008 Euro 12,6 Mio., die Eigenkapitalquote liegt bei ca. 28%.

Im Konzernabschluss nach IFRS erfolgt die Verbuchung der Vereinbarung im Monat
Juni.



2. MaBnahmen zur Reduzierung der Personal- und Sachkosten

Bereits im November 2008 wurde ein MaBnahmenplan erarbeitet, um die Personal-
und Sachkosten auf ein geringeres Umsatzniveau anzupassen. Insgesamt wurden
MaBnahmen verabschiedet, die zu einer Kostenreduzierung im Vergleich zu dem
urspringlichen Budget 2009 in H6he von ca. Euro 6,0 Mio. fihren werden.

Diese umfassen unter anderem:

a) flr die Neschen AG:
Reduzierung der Personalkosten durch den Verzicht auf das 13. Monatsentgelt,
einem Aussetzen der vereinbarten Tarifsteigerung ab Mai 2009 (3,2%) sowie einer
Absenkung der wochentlichen Arbeitszeit auf 35-Stunden-Woche mit einhergehender
Lohnabsenkung ab Méarz 2009. Uber die letztgenannte MaBnahme entscheidet der
Vorstand monatlich in Abhangigkeit von der laufenden Geschaftsentwicklung.
Weiterhin besteht die Méglichkeit, bei guter Auslastung Mehrarbeit anzuordnen mit
einer wochentlichen Arbeitszeit von 40 Stunden bei einer Zahlung von 37,5-Stunden
pro Woche. Bereits im Januar 2009 konnte hierliber mit dem Betriebsrat eine
entsprechende Betriebsvereinbarung abgeschlossen werden. Die Regelungen gelten
auch far die auBertariflichen Mitarbeiter und analog fir den Vorstand.
Auf betriebsbedingte Kiindigungen wurde verzichtet, da das Unternehmen den Stand
der qualifizierten Mitarbeiter erhalten will und mittelfristig eine Verbesserung der
Auslastung erwartet.
Weiterhin wurden diverse Sachkostenpositionen, wie z. B. Reise- und Werbekosten,
reduziert.

b) far die US-Gesellschaft:
Umfassende Reorganisation mit einhergehender Reduzierung der Anzahl der
Mitarbeiter um ca. 20%. Die Gesellschaft wird damit auf ein deutlich niedrigeres
mittelfristiges Umsatzvolumen ausgerichtet. Weiterhin wurden Gehélter gekirzt,
unbezahlte Urlaubstage vereinbart und die Arbeitgeberzuschisse zu dem 401K Plan
gekurzt.
Sachkosten, wie z.B. Reisekosten und Marketingaufwendungen, wurden deutlich
reduziert.

c) fur die europaischen Vertriebsgesellschaften und die Neschen International
B.V.:

In den einzelnen Vertriebsgesellschaften werden in Abhangigkeit von der
Unternehmensgr6Be und der Geschaftsentwicklung ebenfalls Personalkosten
eingespart. In der Regel erfolgt dies Uber eine Kirzung der Bezlge. Eine
Reduzierung der Belegschaft ist nur in Einzelféllen vorgesehen.
Der Standort der UK-Vertriebsgesellschaft in Stone wird im Mai 2009 aufgegeben.
Die Geschéaftsaktivitaten werden an den Produktionsstandort in Basildon verlagert.
Von der MaBnahme sind 5 Mitarbeiter betroffen. Die jahrlichen Einsparungen
inklusive der Standortkosten belaufen sich auf ca. Euro 0,2 Mio.

Das Marketingbudget der europaischen Vertriebsaktivitdten wurde um 28% gekurzt.

Die ersten Teile der geplanten Einsparungen sind bereits im ersten Quartal erzielt
worden. Ab dem 2. Quartal wird der berwiegende Teil umgesetzt sein.



3. Reduzierung der Zinsbelastung

Mit dem oben beschriebenen Kreditverzicht reduziert sich mit Wirkung ab 1. Januar
2009 der jahrliche Zinsaufwand um Euro 3,2 Mio. auf Euro 4,2 Mio. Dem
hinzuzurechnen ist die nicht liquiditatswirksame Zuflihrung zu der Ruckstellung fir
die Ausgleichszahlung in H6he von ca. Euro 0,5 Mio. in 2009.

4. Weitere MaBnahmen zur Absicherung der Liquiditat

Zusatzlich zu den oben beschriebenen Kostenreduzierungen werden die
Investitionen auf das Notwendigste reduziert. Wir gehen davon aus, dass sich die
Investitionen in Sachanlagen in 2009 auf maximal Euro 0,5 Mio. belaufen werden.
Dabei handelt es sich in erster Linie um Ersatzinvestitionen und Investitionen zur
Absicherung der Qualitat.

Die Warenbestande wurden in den ersten Monaten des laufenden Geschéftsjahres
dem reduzierten Umsatzniveau angepasst. Sie liegen zum Quartalsende 2,8 Mio.
niedriger als zum vergleichbaren Vorjahreszeitpunkt.

Der Fokus auf den Bereich Debitorenmanagement wurde weiter verstark.

Ausblick

Die weltweite konjunkturelle Lage hat den in 2007 eingeleiteten Fahrplan der
nachhaltigen Verbesserung der Finanzkennzahlen aus dem Tritt gebracht. Nach
einem guten Start 2008 mussten im weiteren Jahresverlauf die Wachstumsplane
aufgegeben und Umsatzrickgange verkraftet werden. Dies hat im abgelaufenen
Geschéftsjahr erneut zu einer Verlustsituation gefuhrt.

Mit einem Katalog an MaBnahmen zur Reduzierung der Personal- und Sachkosten
wurde das Unternehmen frihzeitig auf das sich abzeichnende verminderte
Umsatzniveau ausgerichtet. Im Fokus stehen zudem MaBnahmen zur Absicherung
der Liquiditat und der Finanzierung des laufenden Geschéftes.

Der im Juni 2009 erreichte Verzicht auf Rickzahlung des Mezzanine-Darlehens
inklusive thesaurierter Zinsen unter neuer Besserungsabrede hat das Eigenkapital
gestarkt und die Bilanzrelationen nachhaltig verbessert.

Im Jahresabschluss 2008 wurden die bekannten Risiken nach aktuellem
Kenntnisstand eliminiert. Dies betrifft insbesondere in den Einzelabschlissen der
Neschen AG und der Neschen International B.V. die Beteiligungsbuchwerte und
Forderungen an den US-Gesellschaften, fir die hohe Wertberichtigungen
vorgenommen wurden. Ausgelést durch die Rezession wurde die mittelfristige
Unternehmensplanung angepasst. Dies hat in Einzelféllen zu einer Neubewertung
von Aktivposten bei der Neschen International B.V. gefihrt.



Die weltweite gesamtwirtschaftliche Lage mit ihren Verwerfungen an den
Kapitalmarkten und massiven Auswirkungen auf die Werbewirtschaft lasst
kurzfristige Prognosen nicht zu. Im laufenden Geschéaftsjahr liegt der Fokus neben
der Umsatzgenerierung auf den Themen Kostenreduzierung und Optimierung des
Umlaufvermdgens.

Die Vertriebsorganisation ist ausgerichtet auf die Vermarktung der neuen Produkte
wie z.B. Inkjet-Medien mit neuen Coatings, Produkte fir Interior Decoration und die
Mébelindustrie.

Im Bereich der Schutzfolien und einfachen Medien haben wir die Voraussetzungen
geschaffen, um Uber einen Verdrangungswettbewerb zusatzliches Beschichtungs-
volumen zu generieren. Erste Erfolge mit groBen Abnehmern konnten bereits
realisiert werden.

In den USA werden wir die Umstrukturierung der Vertriebsorganisation weiter
vorantreiben und die Gesellschaft auf ein deutlich niedrigeres Umsatzniveau
einstellen. Die Verkaufsorganisation erfahrt eine neue Ausrichtung. Zielsetzung ist
es, im laufenden Geschéftsjahr in den USA ein nahezu ausgeglichenes EBIT zu
erzielen.

Aufgrund der Marktlage ist im laufenden Geschaftsjahr fir den Konzern mit einem
Verlust nach Steuern vor Bericksichtigung der Effekte aus dem Darlehensverzicht zu
rechnen.

Mittelfristig sehen wir nach wie vor gute Chancen, profitables Wachstum zu
erreichen. Auf der Aufwandsseite flihrt die Restrukturierung der Bankkredite zu einer
deutlichen Zinsreduzierung. Die erfolgten Anpassungen, insbesondere in den USA,
reduzieren nachhaltig die Personalkosten.

Mit der Erholung der gesamtwirtschaftlichen Lage wird der wichtige Bereich
Digitaldruck wieder zu Wachstum zurlckfinden. Neschen ist mit den neuen Inkjet-
Medien, neuen wichtigen Kunden und strategischen Partnern gut positioniert. Der
Bereich Interior Design ist sehr erfolgreich gestartet und stellt weiteres hohes
zusatzliches Absatzpotenzial dar.

Weiterhin werden im Geschaftsbereich ,Technical Coatings® erste Kunden mit neuen
Produkten beliefert. Neschen erarbeitet sich zunehmend einen Namen in den flr uns
neuen Markisegmenten wie z.B. der Mdbelindustrie und der Verpackungsindustrie.
Der Weg fir den Aufbau neuer Markte verlauft schwieriger, dauert langer als
urspriinglich erwartet und wird durch die Wirtschaftskrise weiter erschwert. Wir sind
aber der Uberzeugung, dass Neschen Uber die neu adressierten Markte die
Abhangigkeit von der konjunkturabhangigen Werbewirtschaft reduzieren und den
Umsatz ausbauen kann. Nach wie vor ist die Verbesserung der Auslastung der
modernen Beschichtungsanlagen der wesentliche Faktor fir die Wiederherstellung
der Ertragskraft des Unternehmens.

Die Gesellschaft erwartet trotz der eingeleiteten MaBnahmen auf der Kostenseite
sowie akquirierter Neugeschéafte flir das laufende Geschéftsjahr einen deutlichen
Verlust. Wir gehen zwar davon aus, dass in wichtigen Volkswirtschaften die Talsohle
erreicht ist, mit einer merkbaren Belebung der Nachfrage rechnen wir jedoch erst ab
2010.



Wesentliche Ereignisse im Berichtszeitraum:

Im Bereich der Buchentsduerung traten weitere Verzégerungen bei der Fertigstellung
der Prototypanlage auf. Im Februar 2009 hat die Neschen AG den Kooperations-
vertrag mit einem Maschinenbauunternehmen wegen Vertragsverletzung gekindigt.
Eine rechtliche Auseinandersetzung ist nicht auszuschlieBen.

Die Deutsche Prifstelle fur Rechnungswesen (DPR) hat im Rahmen der
routinemaBigen Prifung aller bérsennotierten Gesellschaften gem. § 342b Abs.2
Satz 3 Nr.3 HGB den Abschluss 2007 eingehend geprift. Wir haben diese Prifung
kooperativ unterstltzt. Das Ergebnis der Priifung liegt mittlerweile vor. Die
Bilanzansatze des Abschlusses wurden bestatigt, es wurden jedoch Fehler im
Abschluss betreffend die Kapitalflussrechnung und hinsichtlich fehlender Angaben
festgestellt. Hierlber wird eine gesonderte Bekanntmachung erfolgen.

Weitere wesentliche Ereignisse, wie z.B. Veranderungen in der Konzernstruktur,
haben sich im Berichtszeitraum nicht ergeben.

Es erfolgen Prifungen, inwieweit Teilaktivitédten, die nicht zum Kerngeschéaft gehéren
bzw. mittelfristig strategisch nicht bedeutsam sind, verauBert werden kénnen.

Rechtliche Risiken:

Die mit mehr als 25% an der Neschen AG beteiligte Vermdgensverwaltung Erben Dr.
Karl Goldschmidt GmbH, Essen (,VVG®) hat im Juni 2007 die Gesellschaft
aufgefordert, eine auBerordentliche Hauptversammlung einzuberufen, um auf dieser
Uber die Durchfiihrung einer aktienrechtlichen Sonderprifung zu beschlieBen. Der
Sonderprifer soll nach den Vorstellungen der VVG nochmals bestimmte
Bilanzpositionen aus den bereits festgestellten und uneingeschrankt testierten
Jahresabschllissen 2003 bis 2005 Uberprifen. Auf die Vermdgens- und Ertragslage
haben diese Positionen nach Auffassung des Vorstandes keinen Einfluss.
Vorstand und Aufsichtsrat hielten das Begehren, eine auBerordentliche
Hauptversammlung einzuberufen, flr unbegriindet und haben sich dagegen mit
rechtlichen Mitteln zur Wehr gesetzt.

GemaB erstinstanzlichem Beschluss des Amtsgerichts in Stadthagen vom
28. September 2007 wurde der VVG das Recht zugesprochen, eine auBerordentliche
Hauptversammlung einzuberufen.

Die Gesellschaft hat keine weiteren Rechtsmittel eingelegt und daraufhin selbst die
auBerordentlichen Hauptversammlung zum 30. November 2007 einberufen. Auf
dieser wurde der Antrag der VVG mit der Mehrheit der Stimmen abgelehnt.

Die VVG hat mit Datum vom 21. Dezember 2007 Klage auf Durchfihrung einer
Sonderprifung beim Landgericht in Hannover eingereicht. Die Gesellschaft hat sich
dagegen rechtlich zur Wehr gesetzt.

Mit Urteil vom 16.07.2008 hat das Landgericht Hannover das Begehren der VVG
abgewiesen, in dem von der VVG gefuhrten Beschwerdeverfahren vor dem
Oberlandesgericht Celle wurde mit Urteil vom 27.11.2008 der Antrag auf
Durchfiihrung einer Sonderprifung ebenfalls abgelehnt. Ein weiteres Rechtsmittel ist
nicht mdglich. Das Verfahren ist damit aus Sicht der Gesellschaft beendet.



In einem weiteren Verfahren begehrt die VVG die Rickzahlung eines im Jahre 2004
gewahrten Gesellschafterdarlehens mit Rangrtcktritt in Héhe von Euro 375.000, Sie
begriindet dies mit einem auBerordentlichen Kindigungsrecht. Die Gesellschaft
vertritt eine andere Auffassung und hat die Rlickzahlung abgelehnt. Die VVG hat
daraufhin am 21. April 2008 Klage beim Landgericht Blckeburg erhoben. Die Klage
ist mit Urteil vom 27. Januar 2009 abgewiesen worden. Daraufhin wurde am
13.02.2009 Berufung beim Oberlandesgericht Celle eingereicht. Dagegen wird sich
die Neschen AG verteidigen. Der Ausgang des Verfahrens kann nicht abschlieBend
eingeschatzt werden, auch wenn die Gesellschaft wegen des erstinstanzlichen
Obsiegens gute Chancen flir einen fir sie positiven Ausgang des
Berufungsverfahrens sieht. Es besteht das Risiko, dass sich der Ausgang des
Verfahrens auf die Ertrags-, Finanz- und Vermdgenslage der Gesellschaft auswirkt.

Der Aktionar Dr. Helms, Hannover, hat gegen samtliche Beschllisse der ordentlichen
Hauptversammlung der Neschen AG vom 21. Juni 2007 Anfechtungsklage beim
Landgericht Hannover eingereicht. Der Klager stltzt die unter dem 27. Juni 2007
zugestellte Klage auf angebliche formelle Méangel des Berichts des Aufsichtsrats.
Vorstand und Aufsichtsrat der Neschen AG halten die Klage fir unbegriindet und
haben daher Rechtsmittel eingelegt. Das Landgericht Hannover hat mit Urteil vom
20.05.2008 die Anfechtungsklage abgewiesen, das von Herrn Dr. Helms gefihrte
Berufungsverfahren vor dem Oberlandesgericht Celle wurde mit Urteil vom
23.12.2008 zugunsten der Neschen AG entschieden.

Herr Dr. Helms hat gegen die Nichtzulassung der Revision Beschwerde bei dem
Bundesgerichtshof eingelegt. Dagegen wird sich die Neschen AG verteidigen. Der
Ausgang des Verfahrens kann nicht eingeschatzt werden. Es besteht das Risiko,
dass die Verteidigung gegen die Anfechtungsklagen aufgrund der Verfahrenskosten
einen — wenn auch vergleichsweise geringen - Einfluss auf die Ertrags-, Finanz- und
Vermdgenslage der Gesellschaft hat.



